#» solutiance

Werde Teil des Solutiance-Teams.

Wir freuen uns Dich kennenzulernen.

Sales Representative (m/w/d)
Neukunden-Gewinner

Wir entwickeln softwaregestiitzte Dienstleistungen fiir die Instandhaltung von Immobilien und Anlagen. Damit helfen wir
Unternehmen, lhre Immobilien effizient und pflichtbewusst zu betreiben. Kunden werden mit den Lésungen des Konzerns in die
Lage versetzt, komplette Prozesse im Betrieb ihrer Immobilien an Solutiance auszulagern und deren Ausfiihrung softwarebasiert
zu kontrollieren. Mit unserem interdisziplindren Team, bestehend aus derzeit 45 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern, sorgen wir fir
Qualitats- und Effizienzsteigerungen fir alle Beteiligten.

Nun suchen wir Dich fiir die Unterstiitzung im Bereich Sales!

Deine Fahigkeiten

— Du bist extrovertiert und hast Spal3 daran, Menschen fiir
neue Lésungen zu begeistern.

— Du kannst zuhéren und verstehst es, Deine Prasentation
und Argumentation den Kundenwtiinschen anzupassen.

— Du zeigst Ausdauer und Motivation, auch wenn
Kundenentscheidungen langer dauern.

— Du kannst komplexe Produkte erklaren.

— Du magst strukturierte Prozesse und systematische
Dokumentation.

— Du hast (erste) Erfahrungen im Vertrieb

Was wir uns wiinschen

Teamwork

Du arbeitest gern im Team und verstehst es, Dich mit
Deinen Mitstreitern abzustimmen und zu organisieren.
Eigeninitiative

Du machst nicht nur ,Dienst nach Vorschrift®.

Verantwortungsbewusstsein
Du arbeitest gewissenhaft und genau.

Technikaffinitat
Du kennst Dich mit MS-Office aus und hast kein Problem
mit einer prozessorientierten Arbeitsweise.

Deine Aufgaben

— Produktprasentation bei Leads, welche aus digital
basierten Kampagnen generiert werden.

— Initiierung von Angeboten in Zusammenarbeit mit
unserem Backoffice Team.

— Kommunikation mit potenziellen Kunden bis zum
Abschluss von Erstauftragen.

— Dokumentation der Aktivitaten im CRM-System
Salesforce.

— Abstimmung der Aktivitaten mit den relevanten
Abteilungen des Unternehmens.

— Mitwirkung bei der Prozessgestaltung.

Was wir bieten

v Uberzeugende Lésungen zu attraktiven Preisen, mit
dem man Kunden gewinnen kann.

Ein professioneller Auftritt offline wie online,
Jederzeitige Unterstlitzung von Kollegen

Flexible Arbeitszeiten, Homeoffice & Teilzeitmodell
Ein attraktives Grundgehalt plus Provision pro
gewonnenen Neukunden

30 Tage Urlaub

Flache Hierarchien, Kommunikation auf Augenhéhe
und offene Teamatmosphére

v Weiterentwicklung und Einbringen eigener Ideen

AN

AN

Neugierig?

Solutiance AG - GroRRbeerenstraRRe 179, 14482 Potsdam
Telefon: 0331 867193 00 + E-Mail: human-resources@solutiance.com * Mehr Informationen: www.solutiance.com
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