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Ergebnisse 2022 (Konzern)

a. Umsatz 2.954 AƦ(Vorjahr 2.120 AƦƏ Ǳ39% 

b. Leistung 2.944 AƦ(Vorjahr 2.134 AƦƏ Ǳ38%

c. Ergebnis -1.909 AƦ(Vorjahr -2.587 AƦƏ Ǳ26%

d. Cashflow -82 AƦ(Vorjahr 192 AƦƏ- 143%



Bilanz 2022 (Konzern)

Aktiva Passiva
Anlagen

2022 (2021) 2022 (2021)

Umlauf

Sonstige

Eigenkapital

Rückstellungen

Verbindlichkeiten

Immaterielle 5 (167)

Sachanlagen 15 (23)

Vorräte 5 (15)

Forderungen 522 (335)

Kasse 240 (322)

4.081 (3.728)

Summe 4.867 (4.590)

Gezeichnet 5.473 (7.819)

Rücklagen 2.555 (2.555)

Verluste -12.084 (-14.084)

Nicht gedeckt 4.056 (3.711)

Banken 1.948 (2.110)

L u L / Sonstige 1.492 (1.080)

1.398 (1.374)

20 (190)

767 (672)

ARAB 25 (17)

EK nicht gedeckt 4.056 (3.711)

0 (0)

3.440 (3.190)

Pensionen 1.241 (1.213)

Sonstige 157 (161)

Latente Steuern 0 (26)

Summe 4.867 (4.590)



3D-Wachstum
Kunden, Gebäude, Plattform-Services

Kunden Gebäude Plattform Services
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Probleme von gestern, heute und morgen
(«X³z XÇX«TXŵ *JN|¦³○ZºXªJ«zXӃŵ ´ºX zX«TX I «´X«ŵ #JÄ¦³ ´Xŵ Ź



SpannungsfeldFacility Management
Gesetzliche Pflichten und wirtschaftliche Interessen 

Gesetzliche
Pflichten 

Wirtschaftliche
Interessen

Verkehrssicherung

Betriebssicherung

Versicherungen

Störungsfreier Betrieb

Werterhalt / Wertsteigerung

Niedrige Kosten

Treiber

Bestandsgröße

Assetklassen

Bestandsverteilung

Qualifiziertes 
Personal

Datenlage
(Dokumentation)



Die konventionelle Art des Immobilienbetriebs
Herausforderungen mit Menschen und Software

Dienstleistung beauftragen Software einführen

Leistung wird erbracht

Schlechte Datenlage

Qualität nicht immer sicher

Ineffizient

Potenziell gute Datenlage

Hohes Front up Investment

Nicht passend zu Prozesslandschaft

Datenqualität steht 
und fällt mit Nutzern

Bindung interner Ressourcen

Personalmangel



Solutiance: Smartsourcing
Outsourcing an spezialisierte Anbieter

ſ& X 2 ´Ä«zż ´ºJºº «Ä³ ſTJ´ FX³¦ÊXÄzż

Hoher Digitalisierungs- & Automatisierungsgrad

Geringes Kostenrisiko ƉBezahlt wird der Service, nicht das System

Hohes Maß an Transparenz ƉNeue, strategische Perspektiven



Betreiberpflichten Controlling
Module im Überblick

Audit I ƉDokumentencheck
Dokumentenprüfung + Beschaffung 
fehlender Dokumente nach Bedarf

Monitoring
Kontrolle über alle Informationen + 
Benachrichtigungsdienst

Audit II ƉErfassung von Ort
Erfassung aller prüfpflichtigen 
technischen Anlagen vor Ort

Audit



Management Betreiberpflichten
Gesetzliche Pflichten schaffen stabile Umsätze

Auftragseingang

Dokumentencheck Realitycheck Monitoring

ӄŸǍǍǍƦ

Gute Marge im Onboarding

ǐŸǍǍǍƦ 3 Jahre



Dachmanagement 4.0
Hohe Verfügbarkeit und volle Transparenz

Digitalisierung

Reparaturen
Á Instandhaltungsrückstau

Á Notreparaturen / Havarien

Wartungen / Prüfungen 
Á Frühjahr / Herbst

Á Steigleitern / Sekuranten

Á Erfassung

Á Aufbereitung



Dachmanagement 4.0
Perspektive Umsatz

Auftragseingang

Dacherfassung Bewertung Reparatur Wartung

ǎŸǒӅǍƦ ǑŸǍǍǍƦ ǏŸǐǒǍƦ 3 Jahre

Gute Marge im Onboarding

Quotal wiederkehrend



1. Rückblick
2. Unsere Services im Markt
3. Der Weg zum Break Even
4. Aktuelle Zahlen & Ausblick

Bericht des Vorstands



Erfolgreiche Fortsetzung der Kostenoptimierung
&Xª ſ#³XJ¦ (ÆX«ż Æ­« MX TX« ?X ºX« «○|X³¦­ªªX«

Remote Work Strategie

Å M 6­ÆXªMX³ ǏǍǏǏŷ ǎŸ # ³­ JÄZzXӃ ´º ƎƚǓǍŸǍǍǍƦ ( «´°J³Ä«z °³­ 0J|³Ə
Å M 0ÄӃ  ǏǍǏǑŷ ǏŸ # ³­ JÄZzXӃ ´º ƎÇX ºX³X ƚǎǍǍŸǍǍǍƦ ( «´°J³Ä«z °³­ 0J|³Ə
Å Ab Juli 2024: Verteiltes Arbeiten und Co-Working -Space in Potsdam

Investor Relations: Direkter Kontakt

Å Direkter Kontakt via Namensaktien
Å M ǏǍǏǐŷ >X´XJ³N| JÄ´zX´XºÊº ƎƚǎǓŸǍǍǍƦ °³­ 0J|³Ə
Å M ǏǍǏǏŷ 1X «X AX Ӄ«J|ªX J« ¦­´ºX«°ZӃ N|º zX« 1­«ZX³X«ÊX« ƎƚǎǍŸǍǍǍƦ °³­ 0J|³Ə



Die Ergebnisse (EBT) der letzten 6 Quartale
Die Lücke zum Break Even wird kleiner

Q4 2021 Q1 2022 Q2 2022 Q3 2022 Q4 2022 Q1 2023
EBT -808 -462 -583 -582 -282 -213
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Umsatz aus Produktperspektive
Wachstumspfad intakt mit etwas mehr Momentum bei Dach

2019 2020 2021 2022 2023 2024
Dach 976 1.737 1.820 2.167 4.350 6.800
Betreiberpfl. 167 139 234 787 1.250 2.500
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Plattformumsatz einmal und wiederkehrend
Attraktiver Hebel aus wiederkehrenden Umsätzen

2019 2020 2021 2022 2023 2024
Audit / Setup 348 183 282 929 1.250 1.600
Wiederkehr. Quote 510 1.021 1.010 1.178 2.800 5.000
Wieder kehr. Vertrag 285 672 761 947 1.550 2.700
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